Markup e Lucro: Qual a Diferenca e Por Que € Importante
Saber?

Se vocé ja se confundiu ao calcular os lucros e a formacéo de precos dos seus produtos, saiba que isso é mais comum do que parece. A boa noticia
é que existem duas ferramentas essenciais para te ajudar a entender essa diferenga: o lucro sobre a venda e o Markup.

Embora os dois conceitos ajudem a analisar a salde financeira do seu negécio, cada um tem uma fungédo especifica € uma maneira diferente de ser

calculado. Vamos entender melhor como eles funcionam?

® Entendendo o Lucro sobre a Venda

® Entendendo o Markup
© Como chegamos ao valor de 2,972?
© Como Usar o Markup no Sistema

® Resumo da Diferenca

Entendendo o Lucro sobre a Venda

O lucro sobre a venda é a porcentagem que o seu lucro representa em relagéo ao prego final que o produto foi vendido. Em outras palavras, ele
mostra o quanto de dinheiro "sobra no seu bolso" depois de cobrir todos os custos.

Imagine o seguinte: o custo final de um produto é R$ 85,80 e vocé o vende por R$ 255,00. O seu lucro é a diferenca entre esses dois valores, que é R
$ 169,20.

Para descobrir o percentual de lucro sobre a venda, a férmula é:
Percentual de Lucro = (Lucro / Prego de Venda) 100
Usando os nossos valores:
(169,20 / 255,00) 100 = 66,35%

Isso significa que 66,35% do preco de venda é lucro. E importante notar que é impossivel lucrar mais de 100% sobre a venda, pois isso s6
aconteceria se o produto néo tivesse custo algum.

Fa Valor
Custo fornecedor (c/ICMS): 85,80/ (+) ] Custo do Produto|
ICMS compra: 0,00 0,00 (-)
l:at;:p:ral * Base de cilculo 85,80
base de 5T Valor total
Aliquota Valor abatido o ICMS (+])
IPl compra: 0,00 0,00 (+)
Cutros: 0,00 0,00
PIS compra:
COFINS compra: 0
Custo reposigio: 85,80 (=)
ICMS venda: 0,00 0,00 (+)
IPl venda: 0,00 0,00 (-)
PIS venda:
COFINS venda:
Encargos venda: 0,00 0,00 (+)
Custo final: 85,80 (=)
Lucro sobre preco Sugerido: | 66,33
Lucre sobre :Jusio fin:II: 197.20 16920 ()
Lucre desegjado: 30,00
Preco Sugerido: 255,00 (=)
Prego de venda:
Preco Praticado: 255,00
Lucro sobre preco Praticado: 66,35%




@ Entenda a Diferenca entre Prego Praticado e Preco Sugerido

No sistema, vocé vai encontrar dois tipos de preco: o prego praticado e o preco sugerido. Quando ambos tém o mesmo valor de venda,
a porcentagem de lucro serd idéntica para os dois.

No entanto, se os valores forem diferentes, o sistema fara o célculo da porcentagem de lucro para cada um separadamente. Isso garante
que vocé tenha uma visdo precisa do lucro de cada prego, permitindo uma analise mais detalhada da sua estratégia de vendas.

Entendendo o Markup

O Markup é um indicador que ajuda a formar o prego de venda de um produto. Ele mostra quanto o prego de venda é maior em rela¢éo ao custo.
Em vez de calcular o lucro sobre a venda, ele calcula um multiplicador que, quando aplicado ao custo do produto, chega ao pre¢o de venda.

Para encontrar o percentual do Markup, a férmula é:
Markup = ((Preco de Venda/ Custo) 1) 100
Usando os mesmos valores do exemplo anterior:

Markup = ((255,00/ 85,80) - 1) * 100
Markup = (2,972 - 1) * 100
Markup = 1,972 * 100
Markup = 197,20%

Isso significa que, para chegar ao preco de venda de R$ 255,00, vocé precisa aplicar um acréscimo de 197,20% sobre o custo de R$ 85,80. Vocé
também pode simplesmente multiplicar o custo pelo valor do Markup (sem o percentual) para chegar ao precgo de venda: 85,80 * 2,972 = 255,00.



o

7. Yalor

Custo fornecedor (¢/ICMS): 85,80 (+)
ICMS compra: 0,00 0,00 (-}
Subst. Tributaria:

Fator para Base de calculo 85,80
base de 5T Valor total

Aliquota VYalor abatido o 1CM5 (+]
IPl compra: 0,00 0,00 (+)
Qutros 0,00
PIS compra:

COFINS compra:

Custo reposigao: 85.80 (=)
[CMS venda: 0,00 0,00 (+)
IPl venda: 0,00 0,00 (-)
PIS venda:

COFINS venda:

Encargos venda: 0,00 0,00 (+)
Custo final: 85.80 (=)
Lucro sobre prego Sugerido: | 56,33 s
Lucre sobre custo final: 197,20 '
Lucro desejado: 197,20

Prego Sugerido: 255,00 (=)
Prego de venda:

Preco Praticado: 255,00

Lucro sobre preco Praticado: 66,35%

Como chegamos ao valor de 2,9727?

:Markupl

O valor 2,972 é o multiplicador do Markup. Ele é calculado dividindo o prego de venda pelo custo do produto.

A férmula para encontrar o Markup como um multiplicador é:

Multiplicador do Markup=Prec¢o de Venda / Custo
No nosso exemplo, os valores s&o:

® Prego de Venda = R$ 255,00
® Custo = R$ 85,80

Substituindo na férmula, temos:

255,00/85,80 = 2,972

O resultado, 2,972, significa que o preco de venda é 2,972 vezes maior que 0 custo.

Como Usar o Markup no Sistema

No nosso sistema, a aliquota de lucro desejada, que corresponde ao Markup, pode ser definida no cadastro do produto. Para isso, siga 0s passos

abaixo:

1. Va até Configuracdo e Manutengéo.



2. Selecione a opgéo Opgdes.

Acesso Rapido Produtos e Servigos Clientes Vendedores Vendas Compras Estogue Financeiro I Configuragiies e Manutencio I
7 N A D) = |
1=|| Opgles || POV Auditoria  Importagdo /  Gerendador Backup Base de Calculos & Periféricos Avangado
- Exportacdo -  de E-mails Dados  Atuglizacies - - -
Principal Manutenco Uﬁlﬁ'ins e Configuracies

. Clique na aba Produtos.
. Em seguida, acesse a sub-aba Pregos.
. Marque a opg¢éo Utilizar aliquota de lucro fixa.

g b w

Configuracées do sistema

| | & A X O w ©

Geral | Produtos | Movimentagio Pessoas  Gravar  Cancelar Ajuda  Avaliar  AVA
eSarr  alterages recurso

Geral | O Precos |l Dados fiscais Localizagio/Cédigos Curva ABC/Ranking | ki Royalties | (3) Custo/Rateios/Outros | 3B Estoque Minimo = [£] Toten

Aliquota de lucro padiro para reajuste dos pregos de venda dos produtos 0,00 | % O Defina aqui como vocé pretende definir seu preco de venda

Serd considerada no caiculo de reajuste de precos por férmula ou quando ) Definir manualmente (@ Utilizar aliquota de lucro fixa

0preco de venda for definida como “Uilzor aliguota de lucro i e no S — e
houver aliquota desejada cadastrada no produto nem no seu grupa. o e Vet Jam war yade o Sv
@ Permitir alterar o preco de venda na movimentagio quando for uma compra grupo ou a aliquota de lucro padréa.

@ Trabalha com miittiplos pregos

Apos fazer essa configuracéo, ja pode ajutar a sua aliquota dentro do cadastro do produto:

® Acesse a aba Adicional no cadastro do produto.
® No campo Lucro desejado, vocé pode inserir o percentual de Markup que deseja aplicar. No nosso exemplo, seria 197,20%.

x 7 Ajuda
| Promogées do produto
Gravar  Cancelar Localizar  Localizar Estoque . Ayaliar  Sair
R - Campos personalizados recurso
Edigio Navegagio Estoque
6 produtos cadastrados 000002 - JOGO DE PNEU ARO 15 Digite aqui sua b
R Principal -l Dados Fiscais a| Complementar ') Importagio NF-e | @) ShopOn
Pesos e Dimensdes Data de Tempode | Lucre Tratemento
Fomecedor Cod produto Fornecedor | — . Embalagerm: cadastro: reposigio: | desejade: especial:
FORNECEDOR PADRAO m g 0lkg kg | 220 0 197.20 h
Largura: Altura: Comprimento:
o & am  Aplicagéo do produte:
Cédigo Caracteristica Q
| Fabricacio da mercadoria | N° de Volumes

Caso o cadastro do seu produto esteja com a aliquota de lucro zerada, na aba adicional, o sistema ira considerar a que estiver cadastrada
no campo "Aliquota de lucro padréo para reajuste dos precos de venda dos produtos" nas opg¢des do sistema.

Resumo da Diferenca

® Lucro sobre a venda mostra o quanto de lucro vocé obtém em relagdo ao preco que vendeu. E uma medida de desempenho e
lucratividade.

® Markup € um multiplicador usado para definir o preco de venda com base no custo. E uma ferramenta para a formagéo de precos.

Para entender ainda melhor, pense em um exemplo mais simples:

® Um produto com custo de R$ 50,00 é vendido por R$ 100,00.

® O lucro é de R$ 50,00.

® Lucro sobre avenda: o lucro de R$ 50,00 representa 50% do preco de venda (R$ 100,00).

® Markup: para ir de R$ 50,00 para R$ 100,00, vocé precisa de um acréscimo de 100% sobre o custo.

o |embrando que este Markup esta configurado dentro do cadastro de produto na aba adicional.



| ? % Valor
Custo fornecedor (</ICMS): 50,00/ (+)
ICMS compra: 0,00 ()
Subst. Tributaria:
ator para o L
base de 5T t Valor total
Aliquota Valor abatido o ICMS (+]
IPl compra: 0,00 0,00 (+)
Outros: 0,00 3 0,00
PIS compra:
COFINS compra: 0,000
Custo reposicio: 50,00 (=)
ICMS venda: 0,00 0,00 (+)
IPl venda: 0,00 (-)
PIS venda: i
COFINS venda: 0,000 #
Encargos venda: 0,00 E 0,00 (+)
Lusto final: 50,00 (=)
I— Lucro sobre preco Sugerido: | 30,00 I 000 ()
Lucro sobre custo final: 100,00 - I Markup® |
Lucro Sobre a Venda Lucro desejada: 100,00 7
Preco Sugerido: i 100,00/ (=)
Preco de venda:
Preco Praticado: 100,00
| Lucro sobre prego Praticado: 50,00%

Agora que vocé conhece a diferenca, fica mais facil usar cada conceito na hora certa. Seja para analisar seus resultados ou para precificar seus
produtos de forma mais eficiente, essas ferramentas seréo suas grandes aliadas!
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